TERTULIAS FUTBOLERAS

omart Scale apoya a Me
con sus clientes y direct

mart Scale, empresa
mexicana dedicada
a ofrecer produc-
tos internacionales
y servicios de alta
calidad para la industria far-
macéutica, se puso la camise-
ta de la seleccion mexicana y
organiz6 una serie de eventos
que le han permitido estar
cerca de sus clientes provee-
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dores y amigos para compar-
tir los mejores momentos del
mundial 2010.

En el primer encuentro de
la seleccion mexicana y desde
muy temprano, llegaron eje-
cutivos de la industria farma-
céutica para disfrutar de un
desayuno y de la emocion de
cada una de las jugadas del
partido.

Alejandro Romay, Frederik Eriksen, Fernando Beniltez.

Smart Scale recibio y atendio bien a todos sus amigos y clientes.

La segunda reuni6n se
llevo a cabo en el restauran-
te La Taberna del Patrén, en
un ambiente lleno de alegria y
colorido con motivo de la jus-
ta entre México y Francia. En
esta ocasion acudieron nue-
vamente personalidades de la
industria farmacéutica, para
disfrutar de una tarde llena de
emocionesy alegria, y mas con
el resultado de dos a cero a fa-
vor de la escuadra mexicana.

Durante el evento Fabiola
Trigueros, directora general
de la empresa, comento “estas
celebraciones nos han permi-
tido disfrutar de cada partido
apoyando y festejando cada
anotacion, al igual que han for-
talecido los lazos con nuestros
clientes y amigos. Tal ha sido
el éxito de estos eventos para
Smart Scale, que se seguiran
realizando de forma recurren-
te con la idea de fomentar la
unién entre la tecnologia y la
pasion deportiva que nos ca-
racteriza’. Parael tercer partido
delaseleccién nacional, Smart
Scale ofrecera un desayuno
para continuar disfrutando los

Jorge Perichart y Fabiola Trigueros.

Alfonso Benitez y Reto Zoppi.

partidos y la convivencia entre
amigos.

Gracias al personal de
Smart Scale, altamente califi-
cado, con experiencia, cono-
cimiento, entusiasmo, ética y
dedicacion, la compaiia se ha
distinguido y ha logrado mar-
car una diferencia; todo esto la
acerca cada vez mas a conver-
tirseenunodeloslideres anivel
latinoamericano.

Mario Zuniga, Sergio Jiménez, Juan Manuel Sdanchez
y Jorge Perichart.

Unidades de negocio

Smart Data, expertos en bases de datos médicos, farmacias,
hospitales, etc., en proceso de certificacion para el IS0 9001: 2008.
Media Soft, CRM (desde Europa) el eficaz sistema de automatizacion
de fuerzas de ventas con certificado ISQ 9001: 2008.

Proscape CLM (desde Estados Unidos), poderoso e innovador
sistema de promocion entre la industria farmacéutica y el médico.
Marketimetrics (desde Argentina), opera sistemas de informacion
para el monitoreo, analisis y gestion de los productos en promocion
de la Industria Farmacéutica.

Ventajas de Smart Scale

La experiencia de su equipo de trabajo. Suman mds de 100 afios de
experiencia como proveedores de la industria farmacéutica.

El Servicio de calidad y atencion personalizada.

Productos que utilizan tecnologia de punta y certificacion
internacional.

Empresa generadora de empleos.

Flexibilidad. Adaptan sus productos a las necesidades del mercado y
Sus clientes.

Empresa socialmente responsable comprometida con el medio
ambiente, con la industria farmacéutica y el cuerpo médico.
www.smart-scale.com

Los goles animaron el encuentro.




